MODUS MODUS VIEW SOLUTIONS
Die Analyse- und Reporting-Losungen
UL f{ir Microsoft Dynamics

----- * Die unter der Marke MODUS VIEW SOLUTIONS vorkonfektionierten Losungen basieren auf der

revolutiondren Bl-Software QlikView und vereinfachen Analysen fiir Jedermann - egal ob im Ein-
kauf, der Logistik, im Vertrieb, fiir das Management oder die Finanz- und Controlling-Abteilung. Mit
seinem einzigartigen, assoziativen Analyseansatz funktioniert QlikView @hnlich wie das menschliche
Gehirn. Per Mausklick konnen die Daten in einer intuitiven und auf Sie zugeschnittenen Oberflache
flexibel analysiert werden, wobei jedes Ergebnis und jeder Wert wiederum als Ausgangspunkt fiir
eine erneute Analyse dienen kann - und dies bereits bei iiber 18.000 Kunden.

M wicosoftDymamics Unser Wissen. lhr Gewinn.



Wissen statt Raten —

Entscheidungen einfach fiir Jedermann

...erst Sehen

Der schnelle Zugriff auf alle entscheidungs-
relevanten  Unternehmensinformationen st
heutzutage Grundvoraussetzung fiir fundierte
Entscheidungen und eine proaktive Unterneh-
menssteuerung. Analysten und Unternehmer be-
mangeln jedoch, dass starre, unflexible Reports
und Ergebnislisten in der Regel zu abstrakt und
unzureichend sind. Die gelieferten Informatio-
nen sind haufig reine Status Quo Betrachtungen
auf Basis gesetzter Filterkriterien. Die Praxis zeigt
jedoch, dass diese Ergebnisse haufig erst Aus-
gangspunkt fiir neue Fragestellungen sind. Da-
raus resultieren nicht selten zeitaufwendige, ab-
teilungsiibergreifende Riickfragen — oft unter
Einbezug der IT. Mit MODUS VIEW SOLUTIONS
konnen Sie lhre Daten zeitnah und ohne externe
Hilfe auswerten. Hier gilt es, nicht nur alle zur Ver-
fligung stehenden Daten anschaulich darzustel-
len, sondern vielmehr auch flexibel analysieren

zu kdnnen, um die Einflussfaktoren wirklich zu
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..Verstehen

Oftmals ist nicht auf den ersten Blick nach-
vollziehbar, warum sich bestimmte Kenn-
zahlen verdandert haben. Warum hat sich
ein Markt oder eine Produktlinie so posi-
tiv oder negativ entwickelt? Gibt es regio-
nale, saisonale, kunden- oder produktspe-
zifische Auffalligkeiten? Die Analyse und
Reporting-Losungen der MODUS Consult
erlauben dem autorisierten Mitarbeiter,
eigenstdndig alle zur Verfiigung stehen-
den Daten interaktiv und ohne Riickfragen
zu analysieren und auszuwerten. Dabei er-
halt jeder Nutzer per Mausklick genau die
Information, die er fiir sein Business aktu-
ell bendtigt: Von aggregierten Unterneh-
mens- und Abteilungskennzahlen iiber sta-
tistische Zeit- und Trendanalysen bis hin zu
Auswertungen auf unterster Bestell- und
Transaktionsebene. Alle relevanten Infor-
mationen stehen orts- und zeitunabhangig
per Mausklick zur Verfiigung und kdnnen
Ausgangspunkt erneuter Analysen sein.
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...dann Handeln!

Aufgrund der flexiblen Auswertungsmdog-
lichkeiten der MODUS VIEW SOLUTIONS
konnen die Hintergriinde und Ursachen fiir
bestimmte Abteilungs- und Unternehmens-
entwicklungen hinterfragt werden. Dadurch
ist es moglich, die ,,echten® Wirkungszu-
sammenhdnge, Stdarken und Schwachen
sowie potenzielle Stellschrauben im Unter-
nehmen aufzudecken und daraus fundierte
Handlungsalternativen abzuleiten. Kosten-
fallen werden entdeckt und Optimierungs-
potentiale erschlossen. Das Risiko von Fehl-
entscheidungen aufgrund unzureichender
Informationen und subjektiver Interpreta-
tionsspielrdume wird deutlich verringert.
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Plug & Play — Abteilungsspezifische Lésungen fiir den
Vertrieb, das Controlling, die Produktion,
das Management oder den Einkauf

Die vorkonfektionierten MODUS VIEW SO-
LUTIONS sind sofort einsatzbereit und set-
zen als fertige, abteilungsspezifische Ana-
lyselosung direkt auf Microsoft Dynamics
auf. Verbindungen zwischen den ERP-Daten
werden automatisch hergestellt und ste-
hen dem Anwender nach einmalig erfolgter
Einrichtung bereits am ndchsten Tag pro-
duktiv fiir Auswertungen jeglicher Art zur
Verfiigung.

Die Datenanalysen der MODUS VIEW SOLU-
TIONS erfordern weder spezielles Experten-
wissen noch aufwandigen Support durch
die IT-Abteilung. Die Bedienung ist intuitiv,
so dass aufwendige Anwenderschulungen
entfallen.

Zudem sind alle MODUS VIEW SOLUTIONS
flexibel miteinander kombinierbar und kon-
nen auf Wunsch individuell erweitert und
kundenspezifisch anpasst werden.
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,,Mit dem MODUS SALES VIEW sind wir von
0 auf 100 in wenigen Tagen durchgestartet.*

MODUS

VIEW SOLUTIONS

Friedhelm Balmes, Vertriebsleiter, Gartenfrisch Jung GmbH.

Unser Wissen. lhr Gewinn.



moous SALES

Die Losung fiir den Vertrieb:

% Umsatz-,

- Auftrags-,
- Debitoren-,

-3 ABC-Analysen
-+ Deckungsbeitragsrechnungen
-3 Auswertung offener Posten

Flexibel - aus jeder
gewiinschten Perspektive:

«% KPI's und Dashboards

-3 Flexible Analysen und
Auswertungen nach
Zeit, Region, Kunde, Artikel oder

Produktgruppe, Kreditlimit, etc.
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Neben allen vertriebsrelevanten Unternehmens-
kennzahlen liefert MODUS SALES VIEW zusatz-
lich wichtige Erkenntnisse dariiber, wie sich
bestimmte Auftrage in ausgewahlten Betrach-
tungszeitradumen entwickeln, wie sich die Anzahl
der Auftrdge zu der Anzahl der Kunden verhdlt
oder wie sich der Zusammenhang zwischen Um-
satz, Output und Kosten darstellt. Das gesamte
Datenvolumen kann bei Bedarf bis auf Bestell-
ebene herunter gebrochen und analysiert wer-
den. Dezentrale Unternehmen sind zudem in der
Lage, die gewonnenen Informationen auf einzel-
ne Niederlassungen zu projizieren oder konsoli-
diert zu betrachten.

Der Sales-Mitarbeiter erlangt direkte Auskunfts-
fahigkeit sowohl dem Kunden, den Vertriebsmit-
arbeitern, dem Vorgesetzen oder anderen Un-
ternehmensbereichen wie dem Einkauf oder der
Und di-

es, ohne Daten aufwendig exportieren zu miis-

Auftragssachbearbeitung gegeniiber.

sen oder zeitaufwdndige (IT-) Unterstiitzung

anzufordern.
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MODUS

woous PURCHASE

Ein effizientes Einkaufscontrolling ist zentraler
Bestandteil des modernen Beschaffungsmanage-
ments. Ein wesentlicher Erfolgsfaktor ist hierbei
die Versorgung der Einkdufer und Entscheidungs-
trager mit aktuellen, qualitativ hochwertigen In-
formationen. Werten Sie lhre Lieferanten unter
Beriicksichtigung der Liefertreue, Qualitdt und
Preisentwicklung aus. Analysieren Sie die Kosten-
treiber, die Durchlaufzeiten, messen Sie lhre Be-
stellungen pro Einkdufer, Warengruppe, Artikel
und Material und reduzieren Sie die Anzahl lhrer

Lieferanten.

Decken Sie Potenziale, Defizite und Stellhebel zur

Ableitung von Mafinahmen zur kontinuierlichen

Verbesserung auf.

VIEW SOLUTIONS

IEW

Die Losung fiir den Einkauf:

- Lieferantenanalysen

-3 Bestellauswertungen
- Preisentwicklungen

inkaufs- und Bezugskosten
> Bestellauswertungen
- ABC-Analysen

- Analyse von Warengruppen

und Material
- OP-Analysen

Unser Wissen. lhr Gewinn.




woous INVENTORY WIEW

Nicht benétigte Lagerbestdnde binden Kapital
und belasten die Liquiditat. Demgegeniiber ver-
langen der Markt und die Kunden eine stete Lie-

ferfahigkeit und gleichbleibende Qualitét.

E'e 'L(:_Skung fur Lager und Welche Sicherheitsbestande sind effizient, wel-
ogistik: che zu hoch oder zu niedrig?

- Lagerreichweite

Umschlagsanalysen Analysieren Sie lhre durchschnittliche Lager-
Lagt.arhal.tungskosten dauer, die Lagerreichweite, den Umschlag und
K?pnalbu.ndungianalysen den Sicherheitsbestand - unter Beriicksichti-
- Sicherheitsbestande gung der Liefertreue, der Kapitalbindung und der
« ABC-XYZ Analysen

Lagerhaltungskosten.
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woous FINANCE

Effizientes Finanzcontrolling - vom Konzern-

dashboard bis zum Ursprungsbeleg.

MODUS FINANCE VIEW iiberwacht Ilhre
gesamte Geschaftsentwicklung. Das inte-
grierte Dashboard liefert Antworten (iber
Ihre Liquiditat, die Kostenentwicklung und
Budgetzielerreichung. Leistungskennzahlen
(KPI’s) kdnnen sowohl auf hoch aggregierter
Ebene als auch auf Belegebene per Mausklick

analysiert werden.

Egal ob fiir das aktuelle Geschéftsjahr, im
Vorjahresvergleich oder regional fiir einzelne

Markte oder Niederlassungen.

MODUS

VIEW SOLUTIONS

IEW

Die Losung fiir die Finanzab-
teilung und das Controlling:

«% GUV- und Bilanzanalysen

*

-% Liquiditdt und Cash-Flow

Rechnungen

-3 Trendanalysen

-% ROI-Betrachtungen

- Abweichungsanalysen

-3 Auswertungen offener Posten und
Forderungsmanagement

- Anlagenintensitat

-% Finanzkennzahlen

Unser Wissen. lhr Gewinn.



Kein Risiko -

Wir zeigen lhnen unsere Losung mit lhren Daten

Neben allen vertriebsrelevanten Unternehmens-
kennzahlen liefert MODUS SALES VIEW zusatz-
lich wichtige Erkenntnisse dariiber, wie sich
bestimmte Auftrage in ausgewahlten Betrach-
tungszeitraumen entwickeln, wie sich die Anzahl

der Auftrage zu der An-

Business Intelligence 2.0:

der ndchsten Generation
+ Anschauliche Darstellung der
wichtigsten Unternehmensdaten
& KPI’s und Kennzahlencockpits
+ Sichere Basis fiir Entscheidungen

zahl der Kunden ver-

- Grafisches Auswerten und Reporting| halt oder wie sich der

Zusammenhang  zwi-
schen Umsatz, Output
und Kosten darstellt.
Das gesamte Daten-

volumen kann bei Be-

men sind zudem in der
Lage, die gewonnenen
Informationen auf ein-
zelne Niederlassungen
zu projizieren oder kon-

solidiert zu betrachten.

Sofort einsetzbar:

-3 Keine Projektlaufzeiten

-& Produktiv innerhalb von 24h

Vollstandig integriert:

-3 Vollwertige Analysen auf Basis

von Microsoft Dynamics.

Ohne Risiko:
«% Wir zeigen lhnen MODUS
VIEW SOLUTION mit lhren Daten.

VS_B_oo1

Performance aufgrund der
hauptspeicherbasierten
Technologie - selbst bei sehr
grof3en Datenvolumina

-% Alle Daten sind online, offline
und mobil verfiigbar

-+ Transparentes Reporting auf darf bis auf Bestelle-
allen Unternehmensebenen bene runter gebrochen
-% Keine Antwortzeiten - Hohe und analysiert werden.

Dezentrale Unterneh-

Der autorisierte Sales-Mitarbeiter erlangt direkte
Auskunftsfahigkeit sowohl dem Kunden, den
Vertriebsmitarbeitern, dem Vorgesetzen oder
anderen Unternehmensbereichen gegeniiber.
Und dies, ohne Daten aufwendig exportieren zu

miissen oder zeitaufwéndige (IT-) Unterstiitzung

MODUS

VIEW SOLUTIONS
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Microsoft Partner

Enterprize Resownce Flanning

Independent Software Vendor (I5V)

y “ Microsoft Dynamics

anzufordern.

Seeing is Believing:

Sie mochten sich die Losung vorab schon ein-
mal unverbindlich ansehen? Wir présentieren lh-
nen MODUS VIEW SOLUTIONS gerne auf Basis
Ihrer Microsoft Dynamics Daten. Keine Theorie,
keine Demo mit ,,Spieldaten®, kein Risiko einer

Fehlentscheidung.

Sprechen Sie uns an:

Kontaktieren Sie uns, wenn Sie Interesse an
mehr Informationen {iber unsere MODUS VIEW
SOLUTIONS haben oder wir Ihnen bei einem Pra-
sentationstermin mit einer vollstandigen Aus-
wertung lhrer Unternehmensdaten lhren per-
sonlichen Nutzen zeigen.

Optimieren Sie lhre Geschéftsprozesse mit unserer ERP-Software
auf Basis von Microsoft Dynamics.
Uber ein Jahrzehnt Branchenerfahrung - Nutzen Sie unser Wissen!

MODUS Consult AG
James-Watt-StraBe 6 - 33334 Giitersloh - Germany

MODUS

Telefon +49(0)5241 - 921710 Telefax +49(0)5241 - 9217400

BOL ISk E-Mail contact@modusconsult.de Internet www.modusconsult.de

Alzenau - Erlangen - Stuttgart



